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5Qué es Home Staging®

Es una técnica de marketing inmobiliario de bajo coste cuyo objetivo es la venta /
alquiler de una casa en el menor tiempo posible y al mejor precio

Aprovecha los puntos fuertes de |la vivienda y minimiza sus carencias
Trabaja el aspecto emocional del comprador, conquistdndole a fravés de los sentfidos,
genera sensaciones, ilusiones y estilos de vida atractivos. Genera confianza

Reduce el tiempo de venta y aumenta su valor entre un 10% y un 15% sobre viviendas
mal presentadas o vacias

El dinero invertido se recuperaq, el objetivo es la ganancia econdmica
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Beneficios del Home Staging
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Todos ganan con Home Staging

v Consigue anfes su objeftivo:
ivender la casal

v Mantiene precio inicial: evita
el regateo

v No mdas gastos fijos de
mantenimiento

Producto de mdas calidad
Enfocado al cliente
Mantener exclusividad
Agilidad de cartera
Meétricas mas elevadas
Innovador

Mds competitivo

Destaca sobre la
competencia

Encuentra antes lo que busca

Percibe todo el potencial de
la casa

Descubre el espacio idoneo
para plasmar su personalidad

Detecta menos gastos de
partida




sPor gué confiar en un Home Stagere

En el momento en
el que se decide El Home Stager, por
La forma en que vender una ser ajeno ala
vives tu casa y la propiedad, ésta vivienda, no fiene
forma en que los deja de ser nuestro lazos sentimentales
compradores la ven hogar para ligados a ella lo que
son muy diferentes convertirse en un le hace ser
producto atractivo totalmente objetivo
para la venta




Porcentajes de venta
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Precios finales de vento

m Tradicional mHome Staging

TASA MEDIA REBAJA

8.70%

3.16%

Si la vivienda se vende cuaftro veces mas rapido, no es necesario
bajar progresivamente el precio

Sila casa estd en buen estado, no necesita muchos arreglos por
lo que el comprador tienen menos opciones de negociar el
precio




Muchas Graclias
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